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Albrecht, Peter (Hg.): “Aktuelle Herausforderungen fiir  das
Risikomanagement in Versicherungsunternehmen. Vortrige von Frank Romeike
und Norbert Heinen.” Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 2009 (33.
Mannheimer Versicherungswirtschaftliche Jahrestagung; Mannheimer Vortrage
zur Versicherungswirtschaft, Band 88), 72 Seiten; Verkaufspreis: 11,80 Euro;
ISBN: 978-3-89952-478-9

Das Buch beginnt mit einem kurzen historischen Abriss iiber die Anfange der
Versicherungswirtschaft und der seit dem 17. Jahrhundert -erfolgten
Professionalisierung des Versicherungsgedankens als Folge von Entwicklungen
im Bereich Mathematik, Statistik und Wahrscheinlichkeitsrechnung. Sehr
schnell geht der Autor Frank Romeike auf die 2007 verabschiedete 9. Novelle
des  Versicherungsaufsichtsgesetzes ein. Insbesondere geht er auf
Methodenschwiachen und Risikoblindheit ein, wie sie zuletzt durch die jlingste
Finanzmarktkrise offensichtlich geworden sind. Neben Risiken der
Risikofehleinschitzung und dem Risiko Mensch gibt er auch
Handlungsempfehlungen fiir die Zukunft.

Die zweite Halfte des Buches von Norbert Heinen entstammt ganz offensichtlich
einer Powerpoint-Prasentation und geht auf alternative Garantieformen in
Europa ein. Dabei liegt der Betrachtungsschwerpunkt auf der in Deutschland
noch jungen Produktgattung der Variable Annuities.

Fazit: Von besonderem Interesse fiir Makler ist der Beitrag von Heinen, auch
wenn eine ibliche Textform der Gestaltung in Form  einer
Bildschirmpréisentation vorzuziehen gewesen wiére.

Altenihr, Volker: ,Personenversicherungen kompakt.”“ Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2008 (Veroffentlichungen an den Berufsakademien




in Baden-Wiirttemberg. Studiengang Versicherung. Band 4. Hg: K. Kiihlmann
u.a.), 114 Seiten; Ladenpreis: 18,50 Euro; ISBN: 978-3-89952-375-1

Das Buch richtet sich an Studierende, Auszubildende und auch im Berufsleben
Stehende, insbesondere auch Mitarbeitern des AuBlendienstes und versucht,
einen ersten Uberblick iiber die Personenversicherungssparten (Kranken-,
Lebens- und Unfallversicherung) zu bieten. Fiir eine erste Orientierung zu den
genannten Themen ist das Buch gut geeignet. In Teilen bietet es auch
Alteingesessenen neue Informationen, nicht jedoch fiir eine vertiefende Lektiire
zu den einzelnen Sparten.

Fazit: fiir bereits langer im Berufsleben stehende Makler ist das Buch unnétig.

Armbriister, Christian: ,,Aktuelle Rechtsfragen der Beratungspflichten von
Versicherern und Vermittlern (§§ 6, 61 VVG).”“ und Frank Baumann: ,,Die
praktischen Auswirkungen der Beratungspflichten des Vermittlers. Karlsruhe
(Verlag Versicherungswirtschaft), 2009 (Vortrdge, gehalten auf dem 26.
Miinsterischen Versicherungstag am 22. November 2008; Miinsteraner Reihe
Band 110), 52 Seiten; Ladenpreis: 12,90 Euro

Im ersten Teil der Abhandlung untersucht Armbriister die Beratungspflichten
von Versicherern und Vermittlern, wobei er auch die Unterscheidung zwischen
Aufklarungs- und Beratungspflicht herausarbeitet. So bestehe zwar fiir
Vermittler die Pflicht, ihren Rat schriftlich zu dokumentieren, nicht jedoch den
Kunden im engeren Sinne liber das zu vermittelnde Produkt zu beraten. Dazu
heillt es: ,,Beratung geht iiber Aufklarung hinaus. Sie umfasst ndmlich nicht nur
eine auf die Bedirfnisse des konkreten Versicherungsnehmers ausgerichtete
Information, sondern dariiber hinaus eine konkrete Handlungsempfehlung (=
These 1). Bei einer Aufklarungspflicht handelt es sich hingegen lediglich um
eine Unterrichtungspflicht, die zwar auf die konkreten Verhiltnisse des
Versicherungsnehmers bezogen ist und sich darin von einer abstrakten
Information unterscheidet, bei der aber die Erteilung eines Rates fehlt.*
Insgesamt stellt Armbriister im Rahmen seiner Abhandlung 12 Thesen auf und
geht dabei unter anderem auf den Unterschied zwischen geschuldeter
Aufkldrung und umfassender Beratung, den Umfang eines Beratungsanlasses,
den Verhéltnis zwischen Produktinformation und Beratungsanlass, der
Moglichkeit eines Beratungsverzichts, der Initiativlast auf Seiten des
Versicherers vor- und nur im Ausnahmefall nach Vertragsabschluss oder den
Besonderheiten einer etwaigen Beratungspflicht bei Vertragen iiber Fernabsatz.
Auf Seite 7 stellt der Autor die These auf, dass ,,Fehlvorstellungen iiber den
Deckungsumfang [...] zu den personenbezogenen Anldssen fiir Beratung*
gehoren und schreibt dazu im Vorfeld wie folgt: ,,Es wurde schon dargelegt,
dass die Schwierigkeit, die Versicherung zu beurteilen, am Malstab eines
durchschnittlichen Versicherungsnehmers zu beurteilen ist. Liegen Kenntnisse
und intellektuelle Fiahigkeiten des konkreten Vertragsinteressenten dariiber, so



bleibt ihm nur die Verzichtsmdoglichkeit; liegen sie umgekehrt darunter, so gibt
dies einen eigenstindigen — nicht produkt-, sondern personenbezogenen —
Anlass zur Beratung. Damit erscheint der Beratungsverzicht unter bestimmten
Umstidnden das Mittel der Wahl zu sein. In diesem Zusammenhang sollte man
jedoch auch die Betrachtungen zu These 10 sorgfaltig lesen (S. 21-25), wonach
»allein eine hohe Verzichtsquote noch nicht als Misstand angesehen werden*
konne, ,,sondern allenfalls als ein Indiz fiir die Ausiibung von Druck. Es ist
namlich zu beachten, dass bereits das Erfordernis einer gesonderten schriftlichen
(s. § 126 BGB) Erklarung und des Hinweises darauf, dass der Verzicht sich
nachteilig auf Schadenersatzanspriiche auswirken kann, eine gewisse
Schutzwirkung gegeniiber einem vorschnellen Verzicht bietet. Zudem ist zu
bedenken, dass es dem Kunden frei steht, allein schon durch den Abschluss
eines Fernabsatzvertrages mit einem Direktversicherer faktisch auf die Beratung
zu verzichten, da der Versicherer sie in diesem Fall nicht schuldet.“ (S. 22)
Armbriister geht in diesem Zusammenhang auch der Wirksamkeit eines
Beratungsverzichts im Zusammenspiel mit der AGB-Rechtsprechung und der
Forderung auf eine ,,eigene Urkunde® nach (S. 22-24).

Brisant erscheint auch die These auf S. 8, wonach ein Vermittler einem
Interessenten 1m Zweifel von bestimmten Produkten abraten solle, obwohl es
doch ,,primar* darum gehe, Deckungsliicken zu verhindern. Damit werde, so
Armbriister, ein weitreichender Eingriff in die Privatautonomie vorgenommen,
der in der sonstigen privaten Wirtschaft nicht vorgesehen ist.

Spannend sind die Betrachtungen zum Verhiltnis zwischen dem Umfang der
geschuldeten Pramie eines Vertrages sowie der damit flir den Vermittler
erzielbaren Provision (Proportionalititsregel). Daraus ergibt sich These 7,
wonach es darauf ankommen miisse, ,ob ein durchschnittlicher
Versicherungsnehmer mit dem Kenntnisstand und in der (wirtschaftlichen und
familidren) Situation des Kunden die Beratungsleistung auch dann zu bezahlen
bereit wire, wenn sie neben der Pridmie separat berechnet wiirde®. Davon
unbenommen  ist die  Option einer zwar  {iberobligatorischen
Beratungsdienstleistung des Vermittlers, die dennoch zutreffend zu sein hat (S.
13-17).

Von Interesse ist auch These 9, wonach ein Versicherer seinen Versicherten
erneut eine anlassbezogene Beratung schulde, wenn ein Makler seine Betreuung
eines konkreten von ihm vermittelten Vertrages einstellt (S. 20).

Eine Zusammenfassung aller zwolf Thesen schliefit den Beitrag ab.

In dem zweiten, kiirzen Teil des Heftes geht Frank Baumann den praktischen
Auswirkungen der Beratungspflichten des Vermittlers nach. Zunéachst stellt er
fest, dass ein flichendeckender Gebrauch von Verzichtserklarungen nicht
festzustellen ist. Dafiir allerdings hitten viele Mehrfachagenten ihre
Beratungsgrundlage eingeschriankt. In diesem Zusammenhang geht Baumann
auch dem Problem Pool / Mehrfachvertreter im Gegensatz zu Pool / Makler
nach. Konkret hétten einige Pools eigene Mehrfachvertretungen gegriindet, um
das gesetzliche Dilemma in der praktischen Zusammenarbeit mit



Mehrfachvertretern zu umgehen. Baumann zufolge konne jemand auch dann als
Makler titig sein, wenn er seine Beratungsgrundlage stindig auf eine bestimmte
Auswahl beschrianke, ,,denn auch der in der Begrindung zu § 60 VVG
ausdriicklich erwédhnte Spartenmakler erbringt seine volle Maklerleistung
gegeniiber seinem Kunden, selbst wenn er in die Beratungsgrundlage in
bestimmten Segmenten stindig auf bestimmte Produktanbieter beschridnkt.
Entscheidend ist vielmehr, dass Transparenz fiir den Kunden hergestellt wird,
wenn der Kunde iiber die Beschrinkung der Beratungsgrundlage aufgeklart
wird.“ (S. 36)

Baumann geht weiter der Frage nach, in welchem Umfang Kunden tatsidchlich
iiber die umfangreichen neuen Beratungspflichten und vor allem das deutliche
Mehr an Papier positiv reagieren. Faktisch konne ein Zuviel an Beratung nicht
nur verwirren, sondern sogar ungewlnscht sein.

Kritisch hinterfragt wird auch die gesetzlich vorgenommene Unterscheidung
zwischen Versicherungsvermittlern und Versicherern im Zusammenhang mit
dem Fernabsatz (S. 38-39). Weiter verfolgt er die Frage, inwiefern einen
Versicherer auch dann laufende Beratungspflichten treffen, wenn ein Vertrag
durch einen Makler zwar vermittelt, aber nicht mehr betreut wird.
Unbeantwortet bleibt in diesem Zusammenhang etwa die Frage, inwiefern ein
Versicherungsmakler dazu berechtigt ist, sich allein auf die Vermittlung eines
Versicherungsvertrages zu beschrinken oder gar seinen Maklervertrag zu
kiindigen (S. 41). AbschlieBend lautet die Feststellung von Baumann, dass
Versicherungsvermittlung ,,auch in Zukunft [...] 1i1m Interesse der
Versicherungsnehmer kein Gewerbe mit abschreckenden Haftungsrisiken sein
[diirfe], weil Versicherungsnehmer ansonsten denjenigen Ansprechpartner
verlieren, den sie jedenfalls gegenwirtig auch als  wichtigsten
,Informationsvermittler* ansehen.* (S. 43).

Fazit: cine Lektiire des Beitrages von Armbriister ist iberaus lohnenswert fiir
alle Makler, die ein Interesse nicht nur am praktischen Verkauf, sondern auch an
einer Haftungsreduzierung durch fundierten theoretischen Uberbau besitzen. Der
Beitrag von Baumann ist sicher lesenswert, bringt jedoch wenig Neues.

Beckmann, Roland Michael und Matusche-Beckmann, Annemarie (Hg.):
,, Versicherungsrechts-Handbuch.“ Bearbeitet von Christian Armbriister u.a.
Miinchen * (Verlag C.H. Beck), 2009, 3066 Seiten, in Leinen; Verkaufspreis:
188,00 Euro; ISBN: 978-3-406-55511-4

Die zweite, vollig liberarbeitete Auflage dieses Standardwerks behandelt das
gesamte Privatversicherungsrecht auf Basis der VVG-Reform 2008. Ausfiihrlich
wird auf 24 einzelne Versicherungszweige eingegangen. Das Spektrum reicht
dabei von den Sachsparten Einbruchdiebstahl- und Raubversicherung,
Feuerversicherung, = Hausrat- und  Wohngebaudeversicherung,  iiber
Rechtsschutzversicherungen, Kredit- und Kautionsversicherungen, Haftpflicht-



sowie D&O-Versicherungen bis hin zu Betrieblicher Altersvorsorge und
Berufsunfahigkeitsversicherungen. Dariiber hinaus gehen die Autoren auch auf
die Informations- und Beratungspflichten von Versicherern, die Rechte von
Versicherungsagenten und Maklern oder den Versicherungsprozess und
auBergerichtliche Streitbeilegung ein. Damit erfiillt das Buch sowohl einen
wissenschaftlich fundierten Anspruch an das Thema als auch den praktischen
Bedarf von Maklern und Vertretern. Uber einen umfangreichen Index kdnnen
Vermittler fiir die Praxis wichtige Begriffe wie grobe Fahrldssigkeit,
Regressmoglichkeiten, Unterversicherung und vieles mehr nachlesen und
werden mit einem reichen Fundus an Rechtsprechung belohnt, der bei der
Schadenbegleitung und nicht alltiglichem Versicherungsgeschift von grofien
Nutzen sein kann.

Fazit: trotz des =zundchst abschreckenden Preises sowohl fiir Makler,
Versicherungsjuristen als auch andere an versicherungsrechtlichen Fragen
Interessierte von groflem Interesse.

Benckel, Gert A.: ,.Lebens- und Berufsunfihigkeitsversicherung — ALB und
BUZ-Kommentar — unter Beriicksichtigung der §§ 159-178 VVG 1908/2007,
der §§ 150-177 VVG 2008, der §§ 212, 213 und 215 VVG 2008 sowie der Art.
1. 3 und 4 EGVG 2008.“ Miinchen® (C.H. Beck), 2011, LXXII+2071 Seiten;
Verkaufspreis: 228,00 Euro; ISBN: 978-3-406-39526-0

Die VVG-Reform 2008 hat vor allem 1in der Lebens- wund
Berufsunfihigkeitsversicherung zu erheblichen Anderungen gefiihrt. Erstmalig
wurde das Recht zur Berufsunfahigkeitsversicherung gesetzlich geregelt. Der
Verlag betont den besonderen Wert dieses Werkes in der Einbeziehung der
arbeits-, aufsichts-, bilanz-, gesellschafts-, kartell-, insolvenz- und
steuerrechtlichen Vorschriften sowie der einschliagigen Verlautbarungen der
Finanzaufsicht BaFin.

Der Kommentar stellt erstmalig in der Einleitung die wirtschaftliche Relevanz
der Lebensversicherung und ihre Rechtsquellen sowie die Bedeutung der
Lebensversicherung fiir die private und betriebliche Altersversorgung und ihre
Besteuerung dar.

Die Darstellung der Vermittlung und Betreuung der Lebensversicherung, der
Inhaltskontrolle von AVB sowie der Versicherungs- und Kartellaufsicht wurde
gegeniiber der 1. Auflage des Werkes grundlegend {iberarbeitet. Die
Kollektivlebensversicherung wird aufgrund ihrer besonderen Bedeutung fiir die
Praxis nunmehr in einem Sonderkapitel des Werkes behandelt.

Neu aufgenommen wurden kurze Erlduterungen der VVG-Vorschriften zur
Lebens- und Berufsunfihigkeitsversicherung sowie der dazugehorigen
Verordnungen, ndmlich VVG-InfoV und Mindestzufiihrungsverordnung. Im
Mittelpunkt des  Werkes steht unverdndert die Erlduterung der
Musterbedingungen fiir die Lebens- und Berufsunfahigkeitsversicherung unter



besonderer Beriicksichtigung von Gesetzgebung, Rechtsprechung und
Schrifttum.

Fraglich ist die Aussage auf Seite 78, wonach eine Kapitallebensversicherung
,Hunter Rendite-Risiko-Aspekten ein sehr gutes Produkt zur Altersvorsorge® sei.
Tatsdchlich wird sie nicht nur seit Jahren von Verbraucherschiitzern als
intransparente Blackbox beschrieben, sondern hat vielfach nach Kosten eine
jéhrliche Rendite die nur knapp liber dem Inflationsniveau liegt. Auf Basis der
gegenwartig stark sinkenden Zinsen ist von mittelfristig attraktiven Renditen
eher nicht zu sprechen.

Niitzlich hingegen sind Hinweise zur historischen Entwicklung auch der
betrieblichen Altersversorgung, da schlieflich viele éltere Direktversicherungen
noch pauschal besteuert sein konnen. Sinnvoll sind analog auch Hinweise zur
Besteuerung von Lebens- und Rentenversicherungen mit dlterem Beginn.

Schon ist es, dass auch dem Thema Beratungshonorarvereinbarung und
Tippgeberstatus Platz gewidmet wurde. Schlielich ist es von Vorteil, alle
wesentlichen Informationen an einem Platz zu finden, statt diese verteilt auf
viele verschiedene Schriften erst zusammentragen zu miissen.

Leider wurde die Moglichkeit versiumt, Themen wie Dread Disease oder
Variable Annuities mehr als nur oberflichlich zu streifen. Gleiches gilt fiir das
Thema  Beratung und Dokumentation, wo man sich  konkrete
Handlungsempfehlungen gewliinscht hitte. Auch das Register weil nur
eingeschriankt zu liberzeugen. So sucht man beispielsweise vergeblich Begriffe
wie Arglist, Dokumentationspflicht oder Gesundheitsfragen.

Fazit: wertvolle Informationsquelle auch fiir Versicherungsmakler, allerdings
fiir den Gebrauch in der tiglichen Praxis teilweise verbesserungsbediirftig.

Buttler, Andreas: ,Einfiihrung in die betriebliche Altersversorgung mit allen
Anderungen durch das BMF-Schreiben vom 5.2.2008.“ Karlsruhe, neu
bearbeitete und aktualisierte 5. Auflage (Verlag Versicherungswirtschaft), 2008,
XII und 353 Seiten; Verkaufspreis: 42,00 Euro; ISBN: 978-3-89952-364-5

Durch die Einfiihrung des Alterseinkiinftegesetzes im Jahre 2005 hat die
betriebliche  Altersversorgung eine  bisher ungekannte Komplexitit
angenommen. Folge dieser gesetzlichen Anderungen ist, dass eine qualifizierte
Beratung nur noch von entsprechend spezialisierten Beratern geleistet werden
kann. Viele Zweifelsfragen, die durch das neue Gesetz aufgekommen sind,
konnten zwischenzeitlich durch das BMF-Schreiben vom 5.2.2008 geldst
werden. Das Buch beriicksichtigt neben den oben benannten Kldarungen auch die
zur betrieblichen Altersvorsorge ergangene Rechtsprechung seit 2005.

Damit ein Mehrwert fiir alle an der Materie interessierten Vertreter, Makler und
Maklerbetreuer gleichermallen entsteht, beginnt das Buch mit den
grundlegenden Begriffsdefinitionen, beschreibt die einzelnen
Durchfiihrungswege (Pensionszusage, Direktversicherung, Unterstiitzungskasse,



Pensionskasse, Pensionsfonds) und den Nutzen derselben in der tiglichen
Praxis. Im zweiten Teil wird ausfiihrlich auf die arbeitsrechtlichen
Rahmenbedingungen (z.B. Gleichbehandlungsgrundsatz, Ausscheiden von
Mitarbeitern, Verfallbarkeitsfristen und Insolvenzsicherung) eingegangen. Es
folgen die steuerlichen und soziaversicherungsrechtlichen Rahmenbedingungen,
wobei auch auf die Abschaffung der Pauschalbesteuerung nach § 40b EStG und
die neue Forderung nach § 3 Nr. 63 EStG eingegangen wird. In weiteren Teilen
werden Besonderheiten der einzelnen Durchfiihrungswege ausfiihrlich
beschrieben. Eine besondere Berlicksichtigung finden auch die betriebliche
Altersversorgung fiir Gesellschafter / Geschiftsfithrer sowie ein Exkurs zu
Wertkonten als Ergdnzung der betrieblichen Altersversorgung.

Fazit: die grundlegend {berarbeitete 5. Auflage ist ein unverzichtbares
Standardwert sowohl fiir bAV-Spezialisten, die einen aktuellen Uberblick iiber
die jiingere Rechtsprechung und ein kompetentes Nachschlagewerk suchen, wie
auch fiir all jene, die sich erst tiefer in die Materie einarbeiten wollen und sich
von der Fiille der Durchfiihrungswege, steuerlichen wund sonstigen
Rahmenbedingungen zunichst erschlagen fiithlen. Damit kann eine Lektiire des
Buches grundsitzlich jedem Makler empfohlen werden, der nicht per se eine
bAV aus seinem Beratungsalltag verbannt hat.

Holger Drees, Robert Koch und Martin Nell (Hg.): ..Aktuelle Probleme des
Versicherungsvertrags- und Vermittlerrechts® Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2010 (Hamburger Reihe. Reihe D Hamburg Zentrum
fiir Versicherungswirtschaft), 344 Seiten; Verkaufspreis: 39,00 Euro; ISBN:
978-3-89952-537-3

In dieser neuen Reihe finden sich die besten Abschlussarbeiten des
Masterstudienganges Versicherungsrecht der Universitit Hamburg. Der Band
enthilt Abschlussarbeiten des Jahrgangs 2009 zu folgenden Themen:

e _Der Ausschluss psychischer Erkrankungen 1in der privaten
Unfallversicherung® von Bjorn Hendrik Wangemann

e _Subjektive Risikoausschliisse in der Haftpflichtversicherung unter
Berticksichtigung der Formularpraxis® von Carolin Schilling-Schulz

e , Neuregelung des Ubergangs von Ersatzanspriichen nach § 86 VVG* von
Andree Drensek

e _Der Regress des Kraftfahrt-Haftpflicht-Versicherers nach der VVG-
Reform® von Michael Klotmann

e _Die Vergiitung der Dienste des Versicherungsmaklers® von Julie
Schellack

e _Fragen des Datenschutzes in der Praxis von Versicherungsunternehmen
am Beispiel der Bearbeitung von Schadenfillen unter besonderer



Beriicksichtigung der Technisierung und  Automatisierung der
Arbeitsablaufe* von Susanne Grell

Fazit: Das Buch sollte fiir jeden Makler interessante Aufsdtze enthalten.
Lesenswert.

Eickenberg, Volker: .Versicherungsmarketing. Schritte zur erfolgreichen
Marktpositionierung ~ mit der SWOT-Analyse.“  Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2009, XIV + 45 Seiten; Verkaufspreis: 14,80 Euro;
ISBN: 978-3-89952-498-7

Eine der grundlegendsten Managementmethoden in unterschiedlichen Branchen
ist schon seit Jahren die SWOT-Analyse. Dabei ist SWOT ein Akronym und
steht fiir Strengths (Stirken), Weaknesses (Schwichen), Opportunities
(Chancen) und Threats (Risiken). Die Analyse soll dazu dienen, die Stirken und
Schwichen von Versicherungsunternehmen sowie die mit diesem verbundenen
Chancen und Risiken von Versicherern auf dem Markt aufzudecken.
Insbesondere wird damit auch die Wettbewerbssituation am Markt einbezogen.
Damit kann ein Versicherer sein Marketing so gestalten, dass es auf optimal auf
die gewiinschten Neukunden zugeschnitten ist.

Eickenberg zeigt dabei die Mdoglichkeiten und Grenzen der SWOT-Analyse fiir
den Versicherungsbereich wie auch die einzelnen Schritte hin zur Entwicklung
einer erfolgreichen Marktpositionierung von Versicherer.  Dabei finden
Beriicksichtung unter anderem Gro8e und Zahl der Wettbewerber,
Kundenstruktur, rechtliche und gesellschaftliche Rahmenbedingungen und
Marktpotential.

Fazit: das Buch wendet sich in erster Linie an Fach- und Fiithrungskrifte im
Marketing und Vertrieb der Versicherer. Fiir Makler ist das Buch hingegen
wenig brauchbar

Ellermann, Bernd und Uta (Hg.): ,,Ich habe Schmerzen bei jedem Fehltritt.
Kuriose Bliiten aus Originalbriefen von Versicherungskunden (I)“ Karlsruhe
(Verlag Versicherungswirtschaft), 1983, 52 Seiten; Verkaufspreis: 4,00 Euro;
ISBN: 978-3-88487-038-6

Vielfach besteht der Eindruck, dass die Beschiftigung mit Versicherungen ein
droges Geschift ist. Hier schaffen Uta und Bernd Ellermann auf unterhaltsame
Art und Weise Abhilfe. Sie zitieren aus Originalbriefen von
Versicherungskunden, die oft unfreiwillig komisch sind.
Hier ein paar Zitate aus dem Inhalt:
e _lIch dachte, das Fenster sei offen, es war jedoch verschlossen, wie sich
herausstellte, als ich meinen Kopf hindurchsteckte.*
e _Fin FuBginger rannte in mich und verschwand dann wortlos unter
meinem Wagen*



e ....lehne Thren Vertreter ab. Ich glaube zu wissen, was ich will, und was
bei meiner Frau zu erledigen ist, daflir bin ich geschult genug.*

e _ Vorerst habe ich nicht die Absicht zu sterben und brauche deshalb keine
Sterbeversicherung. Wenn es soweit ist, rufe ich bei [hnen an.*

e . ...Einnahmen aus der Viehhaltung haben wir keine. Mit dem Tod meines
Mannes ging das letzte Rindvieh vom Hof.*

Fazit: Die Sammlung bietet eine nicht nur unterhaltsame Feierabendlektiire,
sondern garantiert auch gute Unterhaltung auf Feiern und Feten.

Ellermann, Bernd und Uta: ,,Der Hund begab sich in arztliche Behandlung.
Stilbliiten aus dem Versicherungsalltag in originalgetreuer Wiedergabe*
Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 1990, 60 Seiten; Verkaufspreis:
5,00 Euro; ISBN: 3-88487-228-1

Versicherungssachbearbeiter stehe im Ruf, ein langweiliges Gewerbe
auszuiiben. Uta und Bernd Ellermann gelingt es, auf erfrischende Art und Weise
das Gegenteil zu beweisen. Der Band druckt Originalanschreiben von
Versicherungskunden ab, die fiir groe Erheiterung sorgen konnen. Nicht immer
ist dieser Humor vom Kunden beabsichtigt, in anderen Fillen wurden
Schadenanzeigen offensichtlich bewusst so beantwortet, um die Sachbearbeiter
in der Versicherung zum Lachen zu bringen. So lautet es in einer
Schadenanzeige wie folgt: ,,Am 14. d.M. wurde auf meinem Hof ein Kund von
meinem Hund gebissen. Der Hund hat sich in arztliche Behandlung begeben.*
Humorvoll ist auch die folgende Schadenanzeige zur Kfz-Versicherung:

,Er kam von links, ich von rechts und wollte nach links abbiegen. Ich fuhr
weiter, als ich sah, dass er mich gesehen hatte. Ungliicklicherweise gab er auch
Gas, denn er hatte nicht gesehen, dass ich gesehen hatte, dass er mich gesehen
hatte.*

Fazit: Lektiire fiir gute Laune nach einem anstrengenden Tag.

Ellermann, Bernd und Uta (Hg.): ,.Ich brauche eine Kurschattenversicherung.
Kuriose Stilbliiten  von Versicherungskunden (II)* Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 1999, 2. Auflage, 47 Seiten; Verkaufspreis: 5,50
Euro; ISBN: 3-88487-823-9

Zitate von Kunden der Versicherungswirtschaft eignen sich auch hier als
Partylektiire fiir Versicherungsmakler und ihre Kunden. Hier einige Beispiele:

., Ich bin in eine Sekte eingetreten. Jetzt weif3 ich, dass ich ewig leben werde und
kiindige daher meine Lebensversicherung. “



,, Oft leidet Paul an Geisteskrankheit. Von Zeit zu zeit hingt er sich auf. Wenn
ldngere Zeit niemand kommt, dann schneidet er sich wieder ab. “

., Infolge Ehe hat sich mein Name von Tod auf Kummer gedndert.

,Ihr Versicherter wurde ins Krankenhaus eingeliefert, wo er auf Veranlassung
der Staatsanwaltschaft verstarb. “

Fazit: Ein echter Ellermann und noch unterhaltsamer als Teil 1.

Ellermann, Bernd: ,.Der Zustand des Wetters war schliipfrig. Kurioses aus der
Versicherungswelt Mit Zeichnungen von Uta Ellermann. Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 1985, 56 Seiten; Verkaufspreis: 5,00 Euro; ISBN: 3-
88487-096-3

Auch dies wieder ein echter Ellermann. Hier einige kurze Ausziige, was Kunden
an ithre Versicherer oder Versicherer an ithre Kunden geschrieben haben:

,»Ich lag zwei Monate mit dem gleichen Doktor im Bett — ohne jeden Erfolg.*

....ergeben sich organisatorische Schwierigkeiten, da Weihnachten auch dieses
Jahr wieder auf den 24. Dezember fallt.*

,»Mr. Taylor aus Washington kam nach Hause und wollte seine Gattin in den
Arm nehmen. Ein starker Schmerz lie3 thn zuriickschrecken: eine Haarnadel
hatte sein Trommelfell durchbohrt...

,Mir san beide katholisch, aber mir eng den Pfarrer net. Drum ham mir in der
Jakobskirch den Beichstuhl oziind.*

Fazit: Lesenswert und auch als Geschenk fiir Thre Kunden geeignet.

Ellermann, Bernd wund Uta: w»...und  wie  ldsst  du  hageln?«
Versicherungsbetrag — ein Volkssport?“ Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 1995, 2. Auflage, 116 Seiten; Verkaufspreis: 8,20
Euro; ISBN: 978-3-88487-496-7

Viele Kunden halten Versicherungsbetrug fiir ein Kavaliersdelikt. In diesem
Buch zeigen die Ellermanns anhand typischer Schadenfille wie aufmerksame
Sachbearbeiter der Versicherungswirtschaft schwarzen Schafen auf die Spur
kamen. Auch erfahrt man von typischen Schadenfillen, wobei seit Erscheinen
des Buches sicher etliche Beispiele aus dem Bereich der Datenmanipulation im
Internet hinzugetreten sein diirften.

Hier einige kurze Beispiele:



,Berta O. aus Miinster schickte eine Rechnung tiber 1 598 DM ein. Sie habe
ihrer Freundin Farbe auf den Ledermantel geschiittet. Doch hatte die erste
Ziffer nachtrdglich in die Rechnung gesetzt. Den Mehrwertsteuerbetrag hatte sie
vergessen, entsprechend mitzufdlschen. *

, Ein griechischer Gastarbeiter versicherte seinen zu Hause lebenden Vater.
Zwei Jahre spdter kam der Vater bei einem Unfall um. Das griechische
Konsulat iibersandte die beglaubigte Ubersetzung eines drztlichen Attestes,
wonach der Versicherte auf der Haustreppe gestiirzt sei. Trotzdem recherchierte
ein Detektiv. Der Gag: nicht der versicherte Vater des Gastarbeiters, sondern
sein Grofsvater war verungliickt — aber schon viele Jahre vorher. Erst nach dem
todlichen Sturz seines Grofsvaters war der Gastgeber auf die ldee gekommen,
eine Versicherung abzuschliefen.

,Nach einem Mexiko-Urlaub reichte Bettina B. ihrem Krankenversicherer
einige Arztrechnungen ein. Diese Arztliquidationen erwiesen sich jedoch als
Strafzettel fiir Falschparker. Die nicht spanisch sprechende Frau war auf einen
,» Rechnungsverkdufer hereingefallen.

Fazit: Ehrlichkeit lohnt. Sicher eines der besten und zugleich unterhaltsamsten
Biicher der Ellermanns. Einige Beispiele verlangen starke Nerven, wenn etwa
ein Versicherungsnehmer ein ganzes Schiff mit 400 Passagieren in die Luft
sprengen mochte, um die vereinbarte Pramien zu erhalten oder ein Ehemann
seine Frau von einem Zuchtbullen tottrampeln lasst, um an das Geld einer auf
sie abgeschlossenen Lebensversicherung zu kommen.

Feifel, Michael C.: ,,Die Quotelung bei Obliegenheitsverletzungen nach § 28
VVG 2008.“ Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 2011 (Frankfurter
Reihe. Veroffentlichungen des Seminars fiir Versicherungslehre der Universitét
Frankfurt am Main. Band 22), 226 Seiten; Verkaufspreis: 39,00 Euro; ISBN:
978-3-89952-579-3

Das alte VVG kannte bet  Verletzung von  Obliegenheiten,
Sicherheitsvorschriften oder bei grob fahrldssiger Herbeifilhrung des
Versicherungsfalles nur das Alles-oder-Nichts-Prinzip. Mit der Reform des
VVG aus dem Jahre 2008 wurde neu das Quotelungsprinzip eingefiihrt.

Feifel untersucht in seinem Werk mit Blick auch auf die Schweiz welche Folgen
das neue Recht auf die Entschddigung im Fall von Obliegenheitsverletzungen
hat. So steht auch die berechtigte Frage im Fokus, inwiefern eine allein grob
fahrldssige, aber nicht vorsitzliche Verletzung von Obliegenheiten auch eine
vollstindige Leistungsfreiheit des Versicherers begriinden kann. Weiter geht es
darum, einen gangbaren Weg fiir die Praxis zu finden, wie das konkrete
Zusammenspiel von  Obliegenheitsverletzungen zu welcher Kiirzung der



Versicherungsleistung berechtigen sollten. Entscheidend ist hierbei auch, wie es
zu bewerten ist, wenn gleich mehrere Obliegenheitsverletzungen in einem
einzigen Schadenfall zusammenspielen.

Grundsiatzlich kommt Feifel in seinem Resiimee zu dem Schluss, dass eine
fallindividuelle Betrachtung zu beriicksichtigen ist und eine vollstindige
Leistungsfreiheit des Versicherers nicht nur bei Vorsatz, sondern auch bei nur
grob fahrlassiger Herbeiflihrung des Versicherungsfalles moglich sein sollte. Je
nach Fallkonstellaton hélt Feifel bei Verletzung gleich mehrerer Obliegenheiten
auf einmal das Additionsmodell oder auch das Modell der wertenden
Gesamtbetrachtung fiir angebracht.

Fazit: letztlich bietet das Buch eine Fiille verschiedener Betrachtungsweisen
zum Thema. Fiir die Praxis von Bedeutung wird aber zukiinftig wohl in erster
Linie die Entwicklung der Rechtsprechung sein, die zu so einem frithen Stadium
unmoglich vom Autor vollstindig vorhergesehen werden kann. Damit ist das
Buch fiir Versicherungsmakler sicher interessant, in der tdglichen Praxis aber
von eher geringer Bedeutung.

Hock, Klaus Dieter: , Diec Benzinklausel (Kraftfahrzeugklausel) in der
Allgemeinen Haftpflichtversicherung. Eine systematische Darstellung anhand
von Entscheidungen der Gerichte und der Parititischen Kommission.*
Karlsruhe, 2. iiberarbeitete Auflage (Verlag Versicherungswirtschaft), 2009,
XVIII + 467 Seiten; Verkaufspreis: 48,00 Euro; ISBN: 978-3-89952-496-3

Wenn an einem Versicherungsfall Kraftfahrzeuge beteiligt sind, kommt es
immer wieder zu Abgrenzungsproblemen zu den Regelungen der Allgemeinen
Haftpflichtversicherung. Die Rede ist von den sogenannten Benzinklauseln,
wonach der Versicherungsschutz entfdllt, wenn ein Schaden durch den
Gebrauch eines Kfz entstanden ist (Ziffer 4 AHB), wihrend in der Kfz-
Versicherung diese Schiaden nur bei Gebrauch eines Kraftfahrzeuges versichert
sind (§ 10 AKB). Damit ist im Einzelfall zu priifen, ob es sich den betreffenden
Fahrzeugen tatsdchlich um Kraftfahrzeuge im engeren Sinne handelt und weiter,
ob der Gebrauch des Fahrzeugs tatsachlich fiir den Schaden ursidchlich war. Um
im Einzelfall zu einer Klirung des Falles zu kommen, wurde vor mehr als 50
Jahren eine Parititische Kommission einberufen, deren Entscheidungen den
Versicherern mitgeteilt werden und fortan als Entscheidungshilfe fiir dhnlich
gelagerte  Fille herangezogen werden konnen. Fir Makler mit
Regulierungsvollmacht, Richter, Rechtsanwélte oder Versicherer ist das Buch
von besonderem Interesse, da diese Entscheidungen bisher nicht verdffentlicht
wurden und daher bisher nur beteiligten Unternehmen bekannt waren.

Klaus Dieter Hock prisentiert in der Neubearbeitung seins Buches ca. 250
Entscheidungen zur Abgrenzung der Eintrittspflicht von Allgemeiner
Haftpflicht- und Kfz-Haftpflichtversicherung, darunter alle seit 2001 neu



ergangenen Entscheidungen, die bisher noch nicht von ihm publiziert worden
sind. Ein chronologisches Stichwortverzeichnis rundet das Buch ab und
erleichtert das Wiederfinden relevanter Entscheidungen.

Fazit: cin sehr lesenswertes Buch fiir an der Materie interessierte Juristen sowie
fiir Sachmakler, vor allem solche mit Regulierungsvollmachten.

Holthausen, Hubert w.a. ,Der Struwwelpeter. Eine  humorvolle
pversicherungsrechtliche« Betrachtung.* Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2009, 48 Seiten; Verkaufspreis: 19,80 Euro; ISBN:
978-3-89952-417-8

Dr. Hoffmann, der Autor des ,,Struwwelpeter arbeitet in dieser humorvollen
Betrachtung als Versicherungsmakler fiir die Proximus AG. Allerdings ist er vor
allem an hohen Courtagen interessiert, welche er im Spielcasino verspielt und
weshalb er die liblichen Usancen im Vertrieb gerne ignoriert. Aullerdem sind
seine Kunden {beraus schadentrichtig, so etwa der Namen gebende
Struwwelpeter, fiir den eine Eindeckung iiber eine Unfallversicherung nicht in
Frage komme. Schlielich sei jemand, der sich weder Haare noch Fingernédgel
schneiden lasse entweder geisteskrank oder ein Artist und als solches tliber die
AUB 2008 nicht versicherbar; der Schaden des Friedrich, der durch seinen Hund
gebissen wird, wird als Eigenschaden abgewiesen, fiir den daher auch nicht
durch seine Hundehalterhaftpflicht Versicherungsschutz bestehe. Humoristisch
wird es, wenn es um das Paulinchen mit den Streichhélzern geht, die von den
dressierten und sprechenden Katzen ihrer Eltern vor dem Umgang mit
Ziindholzern gewarnt wird: ,,Andere Mieter konnen bestitigen, dass die Katzen
an dem Brandtag gewarnt hatten [...] Aus den Schilderungen iiber den
Schadenvorgang konnen wir keine fahrlidssige Pflichtverletzung erkennen.*
Daher wird also auch der Wohngebdudeschdden der Hausbesitzerin nicht
iibernommen. Die Autoren betrachten so nach und nach alle Geschichten aus
dem  Struwwelpeter aus der Sicht von Innendienstlern  und
Schadensachbearbeitern einer Versicherung, bis schlieBlich Dr. Hoffmann und
alle seine Kunden entweder selbst gekiindigt haben, umgekommen sind oder
gekiindigt worden sind.

Fazit: Eine unterhaltsame Lektiire fiir zwischendurch, Grundkenntnisse im
Versicherungswesen vorausgesetzt.

Kins, Christoph: wDer Abschluss des Versicherungsvertrags. Eine
Untersuchung des Zusammenspiels von vorvertraglicher Informationspflicht und
Abschlussmodell  Karlsruhe (Verlag  Versicherungswirtschaft), 2010
(Frankfurter Reihe. Veroffentlichungen des Seminars fiir Versicherungslehre der
Universitdt Frankfurt am Main, Band 18), 464 Seiten; Verkaufspreis: 54,00
Euro; ISBN: 978-3-89952-530-4




Auch die Schrift von Kins wurde als Dissertation eingereicht und berticksichtigt
das Schrifttum aus Gesetzgebung, Rechtsprechung und Literatur bis Anfang
2010. Untersucht werden die Unterschiede zwischen den verschiedenen
Abschlussmodellen, die durch die VVG-Reform entstanden sind, namentlich
Antrags-, Invitatio- sowie Vorschlags-Antragsmodell. Zu den Fragen, die
behandelt werden, gehort etwa, wie ein Versicherer priifen konne, ob
Policenunterlagen einem Kunden tatsidchlich rechtzeitig vor Vertragsabschluss
zur Verfiigung gestellt worden sind. Hierzu ein rechtlich interessanter Auszug:
»Bin  Versicherungsnehmer mit  geringer Vorbildung will  einen
Versicherungsvertrag abschlieen. Das Beratungsgespriach findet statt, die
Produktinformation wird ausgehédndigt. Als der Versicherungsnehmer wenige
Tage spater den Antrag auf Abschluss des Vertragsvertrags stellen will, fragt ihn
der Versicherungsvertreter, ob er sich hinreichend informiert fiihle. Der
Versicherungsnehmer gibt darauthin an, die Unterlagen nicht gelesen zu haben.
Er verstehe sowieso nicht, was dort ausgefiihrt sei, und vertraue deshalb auf den
Rat des Vertreters, den dieser im Beratungsgesprach gedullert habe.“ Daraus
ergeben sich natiirlich Gedanken, wie lange denn die Uberlegungsfrist sein
miisse. So lange, bis etwa ein versicherungstechnisch versierter Bekannter einen
Ratschlag geben konne!?

Kins geht im Rahmen seiner Dissertation auch auf das fiir viele Vermittler
gleichwohl interessante wie auch brisante Thema Dokumentationsverzicht oder
Beratung per Telefon ein. Unter anderem kommt der Autor zu der Erkenntnis,
dass das Bedingungs-Antrage- und das faktische Policenmodell unzulidssig
seien. AuBBerdem komme es beziiglich des Umfangs der verfahrensabhéngigen
Aufklarungspflicht auf das dem Vertrag zugrunde liegende Modell an.

Fazit: Trotz vieler sehr technischer und theoretischer Aspekte fiir jeden
Vermittler, gleich ob Einfirmen- oder Mehrfachvertreter bzw. Makler ein Thema
von grofler Bedeutung. Die Zusammenfassung der Erkenntnisse ist etwas knapp
geraten.

Kraufi, Harald: ,Die Vergiitung des Versicherungsmaklers im Rahmen
internationaler Entwicklungen. Eine Untersuchung im Auftrag der Hamburger
Gesellschaft zur Forderung des Versicherungswesens mbH* Hg: Hamburger
Gesellschaft zur Forderung des Versicherungswesens mbH. Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2009, Band 35, 158 Seiten; Verkaufspreis: 29,00
Euro; ISBN: 978-3-89952-518-2

Nicht erst seit der Reform des VVG ist die Vergiitung des Versicherungsmaklers
ins Blickfeld der Offentlichkeit geraten. Auch innerhalb der EU steht die
Diskussion zum Thema im Fokus. Der Autor, ehemaliger Geschéftsfiihrer der
BIPAR (Bureau International des Producteurs d'Assurances et de Réassurances),
geht der Frage nach, welche unterschiedenen Vergiitungssysteme in anderen
Staaten (z.B. Belgien, Frankreich, Skandinavien, USA) existieren und welche



Vor- und Nachteile diese hinsichtlich Honorar und Courtage fiir den Markt im
allgemeinen wie auch den Makler im Speziellen haben. Daneben wird auch die
BGH-Rechtsprechung zu Nettopolicen thematisiert.

Weiter wird in den Fokus der Betrachtung das komplizierte Spannungsverhiltnis
des Versicherungsmaklers geriickt, der zum einen Sachwalter des Kunden ist
und insofern wirtschaftlich und rechtlich diesem verpflichtet ist, zum anderen
aber vom Versicherer bezahlt und damit auch von diesem 6konomisch abhédngig
ist.  Daraus leitet Kraul mogliche Interessenkonflikte des Maklers ab.
Gleichzeitig arbeitet er die groBBen Vorteile eines Courtagesystems gegeniiber
einem Honorarsystem heraus. Seiner Argumentation zufolge wirde ein
Honorarsystem letztlich nur fiir Gutverdiener von Vorteil sein, wihrend sich
weniger betuchte Verbraucher ohne massive staatliche und damit ggf.
wettbewerbsverzerrende Subventionen eine bedarfsgerechte Beratung aufgrund
fehlender Quersubventionierung durch gut betuchte Kunden nicht mehr leisten
konnten.

Hart ins Gericht geht er mit einer Marktstudie des Bundesministeriums fiir
Verbraucherschutz vom 22.12.2008. Unter anderem werden fehlerhafte
Riickschliisse auf Basis unzureichender Quellenangaben, so nicht zutreffende
Verallgemeinerungen und eine nur implizit erkennbare Fokussierung einzig und
allein des Lebensversicherungsmarktes hervorgehoben. Wenn etwa
angenommen werde, dass die hohe Zahl wihrend der Laufzeit gekiindigter
Lebensversicherungsvertrige ein Beleg fiir mangelhafte und fehlerhafte
Beratungen sei, so nehme das Ministerium stillschweigend an, dass zwischen
Vertragsabschluss und urspriinglich vorgesehenem Vertragsablauf kein Wandel
der Kundenwiinsche wie auch dessen individueller Lebensentwicklung moglich
seien. Der Wunsch, Verbraucher vor Falschberatungen zu schiitzen und die
Honorarberatung zu fordern, gehe von vollig falschen Prdmissen aus. Ein
miserableres Zeugnis fiir die Studie héatte Kraul dem Ministerium kaum
ausstellen konnen.

Insgesamt empfiehlt der Autor eine sachliche Diskussion zu den Vor- und
Nachteile der von courtage- und honorarbasierten Vergiitungssystemen. Eine
obligatorische Einfithrung eines Honorarsystems ohne Alternativen hélt er fiir
wenig sinnvoll, gleiches gilt vor dem Hintergrund des britischen Modells fiir
eine pflichtweise Offenlegung samtlicher Courtagen.

Fazit: cin sehr informatives und lesenswertes Buch. Als Grundlage fiir die
aktuelle Diskussion rund um verschiedene Vergilitungsmodelle vor allem vor
dem Hintergrund der internationalen Erfahrungen des Autors von besonderem
Interesse.

Lange, Manfred; Richter, Ausrine und Holthausen, Hubert: ,.Die Gebriider
Grimm. Eine humorvolle, »versicherungsrechtliche« Betrachtung.” Karlsruhe
(Verlag Versicherungswirtschaft), 2009, 34 Seiten, Loseblattsammlung im
Ringordner; Verkaufspreis: 17,80 Euro; ISBN: 978-3-89952-507-6




Nachdem bereits die juristischen Ausarbeitungen zu Max und Moritz sowie dem
Struwwelpeter fiir Erheiterung der Versicherungsfachwelt gefiihrt haben, wagen
Holthaus und Kollegen nun den Versuch, diese Reihe mit den Gebriidern Grimm
fortzusetzen. Dabei folgen die Autoren dem erfolgversprechenden Rezept ihrer
Vorginger.

Da zufilligerweise alle behandelten Maérchen- und Fabelfiguren bei der
Proximus AG versichert waren, kann man aus deren Schriftwechsel mit dem
Versicherer vieles liber den wahren Leistungsumfang von Transport- und
Glasversicherungen, Unfall-, Hausrat- und Wohngebadudeversicherung erfahren.
Insofern eine gelungen Einfiihrung in die Herangehensweise von ,,Schidlingen
an den Leistungsfall.

Leider erreichen die Geschichten um Hans im Gliick, Frau Holle, Rotkdppchen
und den Bosen Wolf oder die Bremer Stadtmusikanten nicht ganz das
Amiisierniveau ihrer Vorginger. Dennoch ist es durchaus unterhaltsam zu lesen,
weshalb der an Erschopfung verstorbene Hase nach dem Wettlauf mit dem Igel
kein Geld aus seiner Unfallversicherung erhilt oder wieso die Glasversicherung
der sieben Zwerge fiir den Glassarg von Schneewittchen so fehlerhaft
abgeschlossen wurde.

Fazit: lehrsame Unterhaltung mit méaBigem Lachpegel.

Langheid, Theo und Wandt, Manfred (Hg.): ,,Miinchener Kommentar zum
Versicherungsvertragsgesetz. Band 3. §§ 192-215 VVG. Synopsen,
Materialien.* Mit Beitrdgen von Jan Boetius u.a. Miinchen (Verlag C.H. Beck),
2009, LII, 924 Seiten, in Leinen; Verkaufspreis: 190,00 Euro; ISBN: 978-3-406-
58903-4

Aufgrund der zum 01.01.2009 in Kraft getretenen Gesundheitsreform wurde
Band 3 dieses Kommentars als erstes auf den neuesten Stand gebracht und
berticksichtigt daher die §§ 192-215 des neuen Versicherungsvertragsgesetzes,
die sich mit der privaten Krankenversicherung beschiftigen. Als Autoren
fungieren iiber 40 Fachautoren aus den Bereichen Justiz, Wissenschatft,
Versicherungswirtschaft und Anwaltschaft, darunter auch einige Mitglieder der
VVG-Reformkommission.

Das Buch macht einen Bogen von der gesetzlichen bis zur privaten
Krankenversicherung, berticksichtigt dabei ebenso die
Krankenversicherungssysteme im Ausland in kurzen Ausfithrungen wie auch die
historische Entwicklung der Kranken- und Pflegeversicherung in Deutschland.
Fir die Praxis von Maklern und Vermittlern von Relevanz  sind die
Informationen zum Basistarif, zu den verschiedenen Kalkulationsmodellen nach
Art der Lebens- oder Schadenversicherung, zur Ermittlung des
Nettoeinkommens in der Krankentagegeldversicherung oder zu Besonderheiten
von Beihilfetarifen.



Die Ausfiihrungen zu ausldandischen Krankenversicherungssystemen sind jedoch
am Beispiel Schweiz fehlerhaft. Hier wird behauptet, dass grundsétzlich alle
Tarife mit Alterungsriickstellungen kalkuliert seien. Laut Auskunft der in der
Schweiz ansédssigen CSS sei dies jedoch nicht zutreffend.

Fazit: Makler, die ihren Schwerpunkt im Krankenversicherungsrecht sehen,
kommen um dieses Werk kaum umhin. Fiir all jene, bei denen die
Krankenvollversicherung nur ein Randgebiet ist, ist dieses Buch zwar hilfreich,
aber deutlich zu speziell.

Neuhaus, Kai-Jochen: , Berufsunfihigkeitsversicherung. Miinchen (C.H.
Beck), 2. vollig neu bearbeitete Auflage des von W. Voit begriindeten Werkes,
XXII, 690 Seiten; Ladenpreis: 98,- Euro; ISBN: 978 3 406 566325

Die zweite Auflage dieses Standardwerks zur Berufsunfahigkeitsversicherung
berticksichtigt die Reform des Versicherungsgesetzes. Dabei wurde besonderes
Gewicht auf die vollstandige Erfassung der obergerichtlichen Rechtsprechung
seit dem Erscheinen der Erstauflage vor nahezu 15 Jahren gelegt. Ausfiihrlich
beriicksichtigt wurde auch die AGB-Kontrolle formularvertraglicher Klauseln,
welche im Versicherungsrecht eine immer groBBere Bedeutung gewonnen haben.
Mit der Neuauflage wird allen mit dem Thema befassten Parteien umfassendes
Material an die Hand gegeben, was vom Vertrieb (z.B. Umgang mit Ratings,
Dokumentationspflichten), iiber den Leistungsfall (z.B. Beurteilung von
Berufsunfahigkeit in Abhingigkeit von bedingungsseitigen Formulierungen und
beruflichem Status) bis zu einem eventuellen Rechtsstreit (z.B. Abwehr und
Durchsetzung von Rechtsanspriichen sowie Kostenberechnung) so gut wie alle
wichtigen Punkte abarbeitet. Fiir die Praxis wurden aullerdem diverse
Schaubilder und Checklisten sowie Rechtsprechungsiibersichten eingefiigt. Am
Rande wird auch auf alternative Formen der Arbeitskraftabsicherung (z.B.
Unfallversicherung oder Dread Disease) eingegangen.

Vorrangige Zielgruppe sind Versicherungsunternehmen, Richter, Rechtsanwilte,
Verbiande und Vereinigungen der Versicherungsbranche, aber auch
Versicherungsmakler und —vertreter.

Fazit: cin Muss fiir jeden ernsthaft am Thema Berufsunfahigkeit Interessierten.

Prolls, Martin und Prolls, Erich R: ,Prolls /  Martin
Versicherungsvertragsgesetz. Kommentar zu VVG, EGVVG mit Rom [-VO,
VVG-InfoV  und Vermittlerrecht sowie Kommentierung  wichtiger
Versicherungsbedingungen. Miinchen®® (C.H. Beck), 2010 (Beck’sche Kurz-
Kommentare Band 14), XXXV+2941 Seiten; Verkaufspreis: 148,00 Euro;
ISBN: 978-3-406-58900-3



Die Einfithrung des neuen VVG hat eine Neuauflage des Standardkommentars
von Prolls / Martin notwendig gemacht. Kommentiert werden alle wichtigen
Versicherungsbedingungen. Die Neuauflage beriicksichtigt alle Anderungen
durch die VVG-Reform sowie aktuelle Rechtsprechung bis Ende 2008. Die
Autoren gehdren zu den renommiertesten Versicherungsrechtlern Deutschlands
und sind jeweils durch zahlreiche Veroftentlichungen bekannt. Gleichzeitig wird
durch die Auswahl der verschiedenen Autoren eine ausgewogene Darstellung
garantiert.

Durch die Anderung der Paragraphen im Gesetz musste auch der Kommentar
grundlegend umgearbeitet werden. Davon betroffen sind auch siamtliche
Querverweise. Da das alte Recht fiir eine lingere Ubergangszeit nach wie vor
von hoher Bedeutung ist, hat sich der Textumfang mal3geblich erhoht.

Anders als bisher wurde das oOsterreichische VVG nicht mehr in den Text
einbezogen, da die Abweichungen zur deutschen Rechtsgrundlage mittlerweile
so eklatante Unterschiede aufweisen, dass die Betrachtung beider
Rechtskomplexe in nur einem einzigen Band nicht mehr moglich war.
Zielgruppe sind laut Verlag Versicherungsunternehmen, Versicherungsmakler,
Rechtsanwilte und Richter, ferner die Rechtsabteilungen groBler Unternehmen,
Versicherungsfachleute, Versicherungsfachbetriebe und Behorden.

Fazit: ein in der tdglichen Praxis auch von Versicherungsmaklern sehr
empfehlenswertes Buch und zudem sicher einer der grundlegenden
Standardkommentare.

Purvis, Keith: _English insurance texts. Words fort he Week.” Hg.:
Berufsbildungswerk der Deutschen Versicherungswirtschaft (BWV) e.V..
Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 2010, 336 Seiten; Verkaufspreis:
39,00 Euro; ISBN: 978-3-89952-533-5

Viele Versicherungsunternehmen sind international titig. lhre Mitarbeiter
benotigen daher oft auch fundierte Kenntnisse der englischen Sprache, die iiber
das in der Schule Gelernte hinausgehen. Eine reizvolle Moglichkeit, sein
Versicherungsenglisch aufzufrischen bzw. iiberhaupt erst zu erwerben, wird mit
diesem Werk von Purvis erreicht. In vielen kleinen Textbeitrdgen zu Themen
wie ,,Solvency II* , Anti-selection®, ,,Aviation insurance* oder ,,Changes in
German insurance contract law (VVG)“ wird zum einen eine sachliche
Beschiftigung aus der Perspektive der angelsédchsischen
Versicherungswirtschaft ~ ermdoglicht, durch  Diskussionsvorschlige,
Begriffsdefinitionen und einen umfangreichen zweisprachigen Glossar mit tiber
3.000 Wortern zudem die englische Sprachkompetenz gefordert und ausgebaut.

Fazit: Fiir den durchschnittlichen Makler eher von Unterhaltungswert, jedoch
von grofBem Interesse fiir all jene, die sich auch auf Englisch gepflegt iiber
versicherungstechnische Begriffe unterhalten wollen oder miissen.



Nickel, Friedhelm G. und Fortmann, Monika: ,, Worterbuch der Versicherung.
Dictionary _of Insurance Terms. Deutsch-Englisch.“  Karlsruhe® (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2009, 500 Seiten; Ladenpreis: 48,00 Euro

Nickel, Friedhelm G. und Fortmann, Monika: ,, Worterbuch der Versicherung.
Dictionary _of Insurance Terms. Englisch-Deutsch.“  Karlsruhe® (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2009, 652 Seiten; Ladenpreis: 48,00 Euro

Die beiden zusammengehorigen Worterbiicher enthalten jeweils 20.000 bzw.
25.000 Eintrige zum Wortschatz von Policen und Korrespondenz zwischen
Versicherern, Versicherungsnehmern und Versicherungsvermittlern ebenso wie
Eintrdge zu diversen Schaden- und Personenversicherungen. Der Klappentext
des Verlages erhebt den Anspruch, alle wesentlichen Produkte der zuletzt
benannten Kategorien erfasst zu haben. Diesen Anspruch gilt es zu iiberpriifen.
Wesentliche Sachversicherungssparten sind beispielsweise im privaten Bereich
die Privathaftpflicht-, Hausrat-, Wohngebaude-, Glas-, Rechtsschutz-, Kfz-
sowie Unfallversicherung. Haufig nachgefragte gewerbliche
Sachversicherungsprodukte sind z.B. Betriebshaftpflichts- sowie
Geschiftsinhaltsversicherung. Relevante Produkte sind daneben z.B. eine
BetriebsschlieBungs- und eine Existenz-Betriebsunterbrechungsversicherung.
Von diesen Begriffen sucht man die Wohngebdudeversicherung oder alternativ
verbundene Gebidudeversicherung vergebens. Filindig wird man zumindest etwas
unbefriedigend unter dem FEintrag ,,Gebdude- und Einrichtungsversicherung*
(building and content insurance). Die Kfz-Versicherung schlieBlich findet man
in diversen Varianten, wenn unter ,,Autoversicherung* sucht.

Im Bereich der Personenversicherungen sind u.a. Begriffe wie private
Krankenversicherung, Berufsunfahigkeitsversicherung,
Risikolebensversicherung, Dread Disease, funktionelle Invaliditatsversicherung,
kapital- und fondsgebundene Lebens- und Rentenversicherung zu erwarten.

Der Begriff Dread Disease ist weder in der Deutsch-Englischen noch in der
Englisch-Deutschen Variante zu finden. Gleiches gilt fiir eine funktionelle
Invaliditatsversicherung (z.B. Multi- und Kombirente von Janitos bzw. Axa).

Zu den sonstigen fachbezogenen Begriffen gehoren beispielweise der Verzicht
auf die Einrede der grob fahrldssigen Herbeifithrung des Versicherungsfalls oder
der Begriff der Obliegenheitsverletzung.

Von den bisher benannten 22 Begriffen lassen sich immerhin etwa 90 % ohne
groflere Probleme finden und damit vom Deutschen ins Englische iibersetzen.
Weniger positiv fdllt die Bilanz aus, wenn man fiir ausgewdihlte Sparten
detaillierte Begrifflichkeiten sucht. So diirfte man im Rahmen der
Unfallversicherung u.a. folgende Begriffe erwarten: Invalidititsleistung,
Progression, Mitwirkungsanteil, erhohte Kraftanstrengung und Eigenbewegung.
Im Zusammenhang mit Kfz-Versicherungen sollten zu finden sein u.a.
Rabattretter, Rabattschutz, Fahrerschutz- oder Fahrerunfallversicherung,



Schadenfreiheitsrabatt und Mallorcadeckung. Diesem Anspruch wird der
Deutsch-Englische Teil leider nicht gerecht. Statt ,,Progression finden sich
immerhin  ,,Progressionssatz, ,progressive  Invaliditdtsstaffel sowie
,progressive Staffel. Die restlichen Begriffe zur Unfallversicherung fehlen
gianzlich. Nicht viel anders sieht es mit der Kfz-Versicherung aus; mit
Ausnahme des Schadenfreiheitsrabatts lasst das Worterbuch den Suchenden
auch hier im Regen stehen.

Wenig verwundenswert ist, dass auch Begriffe wie Riester- oder Riiruprente
fehlen, fiir die es im Englischen verstdandlicherweise keine Entsprechung gibt.
Schade ist es allerdings, wenn bei der Ubersetzung vom Englischen ins
Deutsche ein Begriff wie ,yvariable annuity“ mit ,,dynamische Rente,
veranderliche Rente* libersetzt wird, was sicher wenig zum ndheren Verstdndnis
beitragt. Hier wire es wiinschenswert bei diesen und dhnlichen Begriffen etwas
zur Bedeutung beizutragen, da die Ubersetzung sonst im Zweifel ohne Wert
bleibt.

Hilfreich wire in der Einleitung auch ein Hinweis zur Sortierung der Begriffe
gewesen. So sucht man etwa den Eintrag ,,all risks cover* (Allgefahrendeckung)
zunichst zwischen ,,alloy of mercury Quecksilberlegierung, Amalgam* und
,allurement Verlockung; anziechende Gegenstidnde; Lockmittel, Reiz*, statt
zwischen ,alkaline salt Alkalisalz und ,,allegation Behauptung; Aussage,
Anfiihrung; Beschuldigung, Vorwurf™.

Fazit: fir den Makler im Privatkundengeschéft sind die beiden Worterbiicher
trotz zahlreicher hinterlegter Begriffe eher wenig geeignet. Zielgruppe sind wohl
eher Makler im Industrie- und Riickversicherungsgeschift sowie Versicherer im
Rahmen ihrer Korrespondenz mit ausldndischen Tochtern und sonstigen
Geschiftspartnern.

Riiping, Dieter: _Finanzielle Naturgesetzte einfach erklédrt! Hamburg
(tredition), 2009, 140 Seiten; Verkaufspreis: 14,99 Euro; ISBN: 978-3-86850-
426-2

Der Autor ist seit iiber 10 Jahren in der Finanzdienstleistung titig und hat in
dieser Zeit sowohl Erfahrungen im Finanzvertrieb wie auf der Bankenseite
gesammelt. Heute fiihrt er ein Maklerbiiro und arbeitet ausschlieBlich als
unabhédngiger Finanzdienstleister. Als solcher steht er stets vor der
Herausforderung Kunden grundlegende Begriffe wie Rendite, Inflation,
Anlageklassen, Chance-Risiko-Verhiltnis oder Diversifikation zu erklidren. Das
Kernproblem liegt daran, in dass laut einer 2007 von TSN Infratext im Auftrag
der AXA Investment Managers durchgefiihrten Umfrage nur ein Bruchteil der
befragten Deutschen die Bedeutung grundlegender Begriffe wie Rezession (29
Prozent) oder Inflation (26 Prozent) verstiinden. Gleichzeitig gab jeder Dritte
der Befragten an, schon einmal den Ausfiihrungen seines Finanzberaters nicht
habe folgen konnen. Damit hat Riiping also ein Werk fiir all jene geschrieben,



die auf unterhaltsame und leicht verstindliche Art und Weise wesentliche
Grundlagen der Finanzdienstleistung erwerben mochten.

Fazit: das Werk wendet sich an Kunden und in der Finanzdienstleistung titige
Makler gleichermal3en, ist leicht verstdndlich und unterhaltsam geschrieben und
behandelt grundlegende Begrifflichkeiten von offenen und geschlossenen Fonds,
Zeit- und Risikomanagement, Kostenstrukturen oder auch Korrelationen
verschiedener Anlageklassen.

Schroter, Klaus: ,,Heitere Versicherungslehre. Ausgewihlte Lehrinhalte und
Missverstdndnisse. Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 2008, 258
Seiten; Verkaufspreis: 24,80 Euro; ISBN: 978-3-89952-394-2

Schréter veranschaulicht die Begriffe aus der Versicherungswelt, in dem er nicht
einfach nur die einzelnen Begriffe fachlich erldutert sondern jeweils aus
Klausuren von angehenden Versicherungsexperten zitiert. Dabei werden
typische Fehler von Studierenden herangezogen, um Missverstandnissen tiber
die verwendeten Begrifflichkeiten zuvorzukommen.

Uberwiegend liest sich dies sehr unterhaltsam. So wurden etwa GmbH sowie
GDV als Rechtsformen von Versicherungsunternehmen benannt, also eine
Gesellschaft mit beschrankter Haftung wie ein eingetragener Verein. Ein anderer
,Experte® unterschied zwischen ,,Ein- oder Riickversicherungen®. Korrekt
wiren gewesen Offentlich-rechtliche Versicherer, Versicherungsvereine auf
Gegenseitigkeit sowie Versicherungs-Aktiengesellschaften.

An anderer Stelle wurde vermutet, dass es sich bei der Riesterente um einen
anderen Namen fiir ,,die Reform in der gesetzlichen Krankenversicherung®.
Medicator sollte demnach auch nicht die deutsche Auffanggesellschaft der
privaten Krankenversicherung, sondern ,,eine Versicherung gegen mediterrane
Schiden wie z.B. Erdbeben sein. Unterhaltsam wird so in die
Versicherungslehre eingefiihrt.

Fazit: wirklich lesenswert. Unfreiwillige Komik verhilft hier zum Lernerfolg.

Spielmann, Stefan: _Aktuelle Deckungsfragen in der Sachversicherung*
Karlsruhe (Verlag  Versicherungswirtschaft), 2009  (Schriftenreihe
VersicherungsForum. Tagungsreihe des Verlages Versicherungswirtschatft.
Band 32. Hg: Peter Bach), 262 Seiten; Ladenpreis: 35,00 Euro; ISBN: 978-3-
89952-456-7

Giinther, Dirk-Carsten: ,.Betrug in der Sachversicherung.” Karlsruhe (Verlag
Versicherungswirtschaft), 2006 (Schriftenreihe ~ VersicherungsForum.
Tagungsreihe des Verlages Versicherungswirtschaft. Band 31. Hg: Peter Bach),
212 Seiten; Ladenpreis: 32,00 Euro; ISBN: 3-89952-279-6

Giinther, Dirk-Carsten: .Der RegreB des Sachversicherers.“ Karlsruhe®
(Verlag Versicherungswirtschaft), 2008 (Schriftenreihe VersicherungsForum.




Tagungsreihe des Verlages Versicherungswirtschaft. Band 30. Hg: Peter Bach),
394 Seiten; Ladenpreis: 39,00 Euro; ISBN: 978-3-89952-345-4

Spielmanns Buch wendet sich als Teil einer dreiteiligen Reihe an alle mit dem
Sachversicherungsrecht  befassten Personen und versteht sich als
Entscheidungshilfe fiir die tdgliche Regulierungspraxis der Mitarbeiter in den
Schadenabteilungen der Versicherungswirtschaft. Eine aktive Lektiire kann
jedoch auch jedem Makler angeraten werden, der seinen Schwerpunkt auch im
Bereich von Hausrat-, Wohngebédude- und Geschiftsinhaltsversicherungen sieht.
Neben allgemeinen Fragestellungen, die sich fiir die Sparte aus der VVG-
Reform ergeben, geht Spielmann ausfithrlich auf die Rechtsprechung der
vergangenen Jahrzehnte und ihre Auswirkungen auf die Schadenregulierung ein.
Umfassend wird auf Leistungseinschliisse, Ausschliisse und Obliegenheiten
eingegangen. Fiir Versicherungsmakler und Mehrfachvertreter von besonderem
Interesse sind dabei die umfangreichen Hinweise zum Thema grobe
Fahrlassigkeit, Sicherheitsvorschriften und Fristen im Schadenfall. Diskutiert
werden auch verschiedene Theorien zur Quotelungspraxis (Additionsmodell,
Gesamtbetrachtungsmodell, Stufenmodell, Konsumtionsmodell). In der
taglichen Praxis sehr hilfreich fiir Makler als Sachwalter ihrer Kunden sind auch
Hinweise zum Thema Gefahr erh6hende Umsténde und Stehlgutliste. Informativ
ist auch die Lektiire von Spielmanns Betrachtungen zu den Auswirkungen der
VVG-Reform im Zusammenhang mit Obliegenheitsverletzungen.

Die beiden Vorgidngerbiicher der Reihe von Dirk-Carsten sind als Lektiire
ebenfalls lesenswert, fiir die tdgliche Praxis des Versicherungsmaklers selbst
jedoch zu speziell und in vielen Teilen von untergeordneter Rolle. Niitzlich sind
jedoch die Hinweise speziell in ,,Betrug in der Sachversicherung® rund um das
Thema Anzeigepflichtverletzung und Arglist, da Makler in ihrer tiglichen Praxis
durchaus mit diesen Themen konfrontiert werden konnen.

Fazit: speziell das Buch von Spielmann ist dringend jedem Makler zu
empfehlen, der auch nur gelegentlich Sachvertriage vermittelt.

Terbille, Michael (Hg.): ,,Miinchener Anwalts-Handbuch Versicherungsrecht.*
Mit Beitrdgen von Frank Baumann u.a. Miinchen, 2. Auflage (Verlag C.H.
Beck), 2008, XLVII, 1962 Seiten im Schuber mit Begleit-CD; Verkaufspreis:
138,00 Euro; ISBN: 978-3-406-55504-6

Kurz vor Fertigstellung der Neuauflage ist der Rechtsanwalt und Notar Prof. Dr.
Michael Terbille als Herausgeber verstorben. In der Vorbereitungsphase
verstarb auch der Rechtsanwalt Dr. Ralf Johannsen als weiterer an diesem Werk
beteiligter Autor. Dessen ungeachtet konnte eine Aktualisierung dieses
Standardwerks zum Privatversicherungsrecht auf den Rechtsstand Juni 2008
erfolgreich durchgefiihrt werden. Das Buch beantwortet die ebenso zahlreichen



wie komplexen Fragen dieses Rechtsgebiets in praxisorientierter und kompakter
Form.

Anhand von zahlreichen Checklisten, Formulierungsvorschlagen, Muster und
Praxistipps wendet sich das Buch schwerpunktméfig an Anwilte im Bereich des
Versicherungsrechts. Dies wird durch Musterklagen auf einer beigefiigten CD-
ROM sowie den dort ebenfalls enthaltenen AVB 2008 ergénzt.

Fiir den Makler und Vertreter von Nutzen sind vor allem die umfangreichen
Ausfiihrungen zu allen wesentlichen Versicherungssparten: private und
gewerbliche Sach- und Haftpflichtversicherungen, Personenversicherungen,
Vermogensschadensversicherungen sowie sonstigen Versicherungen und
Mischformen. Dabei reicht die Bandbreite von der Unfall-, Berufsunfahigkeits-
oder Krankenversicherung, iiber die Bauleistungs- und
Vertrauensschadensversicherung bis  hin  zur Sportversicherung sowie
Ausfiihrungen zum internationalen Versicherungsrecht oder Besonderheiten bei
einer Versicherung tiber Lloyd’s.

Fazit: Kein Buch fiir die leichte Lektiire, jedoch ein wertvoller Ratgeber fiir alle
Makler, die konkrete Praxistipps fiir die Schadenbegleitung haben wollen oder
etwas Uber den Tellerrand schauen wollen. AufBlerdem helfen die Tipps fiir
Anwilte beim Vermeiden von Fehlern, die sich spiter gegen den Vermittler
wenden konnten.

van Biihren, Hubert W und Nies, Irmtraud unter Mitarbeit von Hubert
Martin van Biihren: ,Reiseversicherung. Riicktritt, Abbruch, Kranken,
Gepack. Kommentar.* Miinchen3 (C.H. Beck), 2010, 344 Seiten; Verkaufspreis:
88,00 Euro; ISBN: 978-3-406-58531-9

Auslandsreisekrankenversicherungen und andere Reiseversicherungen gehoren
fiir Makler in erster Linie zu den Serviceleistungen, die fiir Kunden erbracht
werden. Dennoch ist ein allgemeines Grundwissen auch hier notwendig.

Dieses Buch hilft dem Makler dabei, die Augen fiir vertragliche Liicken zu
Offnen. So wird etwa die Problematik beleuchtet, was die Kosteniibernahme fiir
medizinisch notwendige Krankenriicktransporte aus dem Ausland von
medizinisch sinnvollen und arztlich vertretbaren Riicktransporten unterscheidet.
Niitzlich sind auch juristische Erlduterungen, wann etwa ein Gepéackstiick als
»abhanden gekommen‘ und nicht einfach nur ,,fehlgeleitet* ist.

Fazit: insgesamt ein sehr niitzliches Nachschlagewerk, auch wenn es in der
taglichen Praxis der meisten Makler doch eher eine untergeordnete Rolle
einnehmen diirfte.

Veronique Wagner: .Die schuldhafte Herbeifiihrung des Versicherungsfalles
in der Schadenversicherung nach der VVG-Reform 2008 Herausgegeben von
Dirk  Looschelders und  Lothar = Michael.  Karlsruhe  (Verlag




Versicherungswirtschaft), 2010(Diisseldorfer Schriften zum Versicherungsrecht.
Veroffentlichungen des Instituts fiir Versicherungsrecht der Heinrich-Heine-
Universitdt Diisseldorf, Band 2), 304 Seiten; Verkaufspreis: 48,00 Euro; ISBN:
978-3-89952-519-9

Dieses Buch wurde im Dezember 2009 als Dissertation eingereicht und hat sich
zum Ziel gesetzt, die durch die VVG-Reform 2008 aufgeworfenen
Problemstellungen hinsichtlich des Quotelungsrechts zu untersuchen. Aulerdem
sollen die Unsicherheiten im Zusammenhang mit der schuldhaften
Herbeifiihrung des Versicherungsfalles aufgelost werden, die sich durch die
Gesetzesanderung ergeben haben.

,Die Einfiihrung eines Quotenmodells wird [...] keine Ausweitung derjenigen
Félle zur Folge haben, in denen die Rechtsprechung eine grobe Fahrlassigkeit
bejaht. Sie wird vielmehr dazu fiihren, dass in Féllen, in denen eine grobe
Fahrlassigkeit des Versicherungsnehmers eigentlich hétte bejaht werden miissen,
nun endlich eine gerechte Entscheidung im jeweiligen Einzelfall méglich ist, die
dariiber hinaus auch den Interessen beider beteiligten Parteien ausreichend
Rechnung tragt. [...] Wie die vorliegende Untersuchung zeigt, ist das vormals
auch fiir den Bereich grober Fahrléssigkeit geltende Alles-oder-nichts-Prinzip in
vielen Féllen weit iiber die berechtigten Interessen der Gefahrengemeinschaft
hinaus gegangen, da auch Versicherungsnehmer vom Ausschluss der Leistung
betroffen waren, die im Allgemeinen mit dem versicherten Risiko sorgfiltig
verfahren sind.* Insgesamt begriifit Wagner das neue Quotelungsrecht, fiithre es
doch zu mehr Gerechtigkeit fiir den Versicherungsnehmer ohne das
Schutzinteresse des Versicherers auller Acht zu lassen.

Fazit: Die Lektiire kann auch fiir den interessierten Makler niitzlich sein, um die
RechtmiBigkeit einer Schadenregulierung als Folge grob fahrlassiger
Herbeifiihrung des Versicherungsfalles zu priifen. Von besonderem Interesse ist
hierbei auch das Kapital {iber Repriasentantenhaftung.

Xie, Limin: ,,Versicherungsrecht der VR China. Eine deutsch-chinesische
Rechtsvergleichung mit besonderem Schwerpunkt auf
Versicherungsvertragsrecht.” Karlsruhe (Verlag Versicherungswirtschaft), 2010
(Verdftentlichungen des Seminars fiir Versicherungslehre der Universitét
Frankfurt am Main, Band 19. Begriindet von Wolfgang Miiller. Herausgegeben
von Christian Laux und Manfred Wandt), 478 Seiten; Verkaufspreis: 54,00
Euro; ISBN: 978-3-89952-534-4

Das Werk von Xie wurde gleichzeitig als Dissertation an der Universiit
Frankfurt am Main eingereicht und beriicksichtigt den Stand von Literatur,
Gesetzgebung und Rechtsprechung zum Ende des Jahres 2009.

Entscheidend ist eine Feststellung, die der Autor gleich zu Beginn seines
Werkes  trifft, wonach ,die heutzutage 1in China angebotenen



Versicherungsprodukte, die = nach  modernen  Versicherungstheorien
funktionieren, keinen eigenen Ursprung [haben]. Vielmehr sind sie im
Wesentliche eine Importware aus dem Westen im Zug der wirtschaftlichen
Offnung des Landes, die erst im 19. Jahrhundert in Gang gesetzt wurde.“ Dazu
kamen dann viele eigene Einfliisse, so dass historische und kulturelle
Hintergriinde Chinas selbst maBgeblichen Einfluss auf die Entwicklung der
Rechtstraditionen hatten.

Aus Griinden des Umfangs beschrankt sich Xie in seiner Betrachtung
insbesondere auf das Privatversicherungsrecht, welchem in China das
, Versicherungsrecht im engeren Sinne* im Gegensatz zum ,,Versicherungsrecht
im weiteren Sinne* entspricht. Dabei wurde das derzeit giiltige chinesische
Versicherungsrecht erst 1995 ins Leben gerufen.

In der Zusammenfassung kommt der Autor zu dem Schluss, dass das
chinesische Versicherungsrecht zwar grundlegende Ubereinstimmungen mit
dem deutschen Versicherungsvertragsgesetz habe, dieses aber nicht einfach
iibernommen, sondern an die Bediirfnisse der chinesischen
Versicherungswirtschaft und Lebenswelt angepasst habe. Insbesondere seien in
China eine deutliche stirkere Versicherungsaufsicht und eine erheblich strengere
Reglementierung von Produktkontrolle und Spartentrennung festzustellen.
Kritisiert wird von Xie jedoch die noch weitgehend ausstehende
Gesetzesanwendung in China sowie eine nachvollziehbare Rechtsprechung
durch die Gerichte. Was die zukiinftige Entwicklung des chinesischen
Versicherungsrechts betrifft, so ist der Autor der Studie jedoch zuversichtlich.
Interessant ist 1m Anhang der ins Deutsche iibersetzte Text des
Versicherungsrechts der VR China.

Fazit: zwar fiir den Makler in Deutschland nicht unmittelbar von Bedeutung,
dennoch ein hochst interessantes Thema, zu dem vergleichende Literatur auch
zu anderen aullereuropdischen Landern sehr wiinschenswert ware.



